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ЕКСПОРТ ОСНОВНОЇ С/Г 
ПРОДУКЦІЇ КРАЇНАМИ СВІТУ

ОСНОВНІ ІМПОРТЕРИ С/Г ПРОДУКЦІЇ У 2015 р.
млрд дол. США

Зернові

Олійні

Фрукти

Овочі

Кава, чай та  какао

Олія

М’ясо

Горіхи

ЄС - 4,2 АФРИКА - 2,0 КРАЇНИ СНД - 1,5 АЗІЯ - 6,7

2



ОСНОВНІ  СВІТОВІ ЕКСПОРТЕРИ  
(млн тон)

Норвегія 10 556

РИБА ТА МОРЕПРОДУКТИ
97 736

ФРУКТИ ТА ГОРІХИ
94 245

ЗЕРНОВІ
68 345

ОЛІЙНІ
67 345

ОВОЧІ
61 719

ЧАЙ ТА КАВА 
48 058

М’ЯСО
22 600

МОЛОКОПРОДУКТИ 
9 400

МЕД
2 056

Інші 57 538

Чилі 4 954

США 5 256
Індія 5 358

КИТАЙ14 094

Інші 54 431 

Інші 3 545

Інші 45 

Інші 29 508

Інші 28 656

Інші11 100

Інші 4 728

Інші 1 211

Мексика 112

Німеччина 134

Нова Зеландія 139
Аргентина 213

КИТАЙ 247

Австрія  485
Нідерланди 632

Бельгія  834
Франція 921

НІМЕЧЧИНА 1 800

Німеччина  1 600
Ірландія 2 000

Автстралія 2 300 Нідерланди 2 500 США 3 100

Колумбія 2 526 Індія 2 770 Німеччина 3 101 В’єтнам 4 469 БРАЗИЛІЯ 6 536

США 4 512 Мексика 5 260 Іспанія 6 330 Нідерланди 7 654 КИТАЙ  8 226

Китай  100
Аргентина 4 200 Канада 7 600

Бразилія 23 500 США 28 900

Канада 8 700

Франція 9 000  Індія 10 100
Індонезія 14 100

США 22 900Туреччина 4 330

Нідерланди5 595 Чилі 5 765
Іспанія 9 266

 США 14 858

I
II

III
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КОНКУРЕНЦІЯ НА РИНКУ 
(тис. тон)
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КИТАЙ

ЄС

СОЯ

БРАЗИЛІЯ 49 800

США 49 669

АРГЕНТИНА 9 000

ЯЧМІНЬ

КУДИ ЕКСПОРТУЮТЬ СИРОВИНУ ОСНОВНІ 
КРАЇНИ ВИРОБНИКИ 

КУКУРУДЗАПШЕНИЦЯ

ЄС 35 200 ЄГИПЕТ

КАНАДА 24 000 ІНДОНЕЗІЯ

США 23 249 АЛЖИР

ЯПОНІЯСША 46 992

ПІВДЕННА КОРЕЯУКРАЇНА 19 000

МЕКСИКА МЕКСИКАБРАЗИЛІЯ 27 000

РОСІЯ 5 300

АВСТРАЛІЯ  5 600

ЄС 9 400

УКРАЇНА 4 700

КИТАЙ

ІРАН

САУДІВСЬКА 
АРАВІЯ

РІПАК

КАНАДА 8 800

АВСТРАЛІЯ  2 400

УКРАЇНА 1 980

ЯПОНІЯ

КИТАЙ

ЄС

МОЛОКО
ПРОДУКТИ

ЄС 2 330

НОВА ЗЕЛАНДІЯ 2 805

США 997

МЕКСИКА

РОСІЯ 

КИТАЙ

СОНЯШНИК

ЄС 600

ПАКИСТАН

ЄС

МОЛДОВА 300 ТУРЕЧЧИНА

ІНШІ 
925

ЖИТО

ЯПОНІЯ

РОСІЯ  110

ЄС 600



ЩО ІМПОРТУЮТЬ 
КРАЇНИ АФРИКИ

РЕЙТИНГ ІМПОРТНИХ 
ТОВАРІВ тис.тон

БОБИ 320

ПШЕНИЦЯ 40 730

ПШЕНИЦЯ 40 730КУКУРУДЗА 15 100

РИС 13 800

МОЛОКО 8 500

КУРЯТИНА 1 720

ТОМАТИ 800

БОБИ 350

НАСІННЯ БАВОВНИ 240
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СОЯ 2 400



ЩО ІМПОРТУЮТЬ 
КРАЇНИ ЄВРОПИ

РЕЙТИНГ ІМПОРТНИХ 
ТОВАРІВ тис.тон
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БОБИ 320

ПШЕНИЦЯ 40 730

ПШЕНИЦЯ 40 730

ПШЕНИЦЯ 40 730

КУКУРУДЗА 30 330

ПШЕНИЦЯ 28 980

СОЯ 15 850

РІПАК 11 000

ЦУКРОВИЙ БУРЯК 9 500

ЯЧМІНЬ 7 400

КАВА 3 830

РИС 3 260

СОНЯШНИК 3 120

ЖИТО 1 280

ОВЕС 800



ЩО ІМПОРТУЮТЬ 
КРАЇНИ АЗІЇ               

РЕЙТИНГ ІМПОРТНИХ 
ТОВАРІВ тис.тон
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БОБИ 320

ПШЕНИЦЯ 40 730

ПШЕНИЦЯ 40 730

ПШЕНИЦЯ 40 730

СОЯ 72 800

КУКУРУДЗА 51 750

МОЛОКО 33 200

РИС 15 520

РІПАК 7 380

БАНАНИ 4 050

ПШЕНИЦЯ 65 575

МАНІОКА 35 150

М’ЯСО 12 840

КУРЯТИНА 5 500 СОРГО 1 830

ТЮТЮН 1 400ОВЕС 3 180

КАРТОПЛЯ 1 520

ЯЧМІНЬ 16 500



ЩО ІМПОРТУЮТЬ 
КРАЇНИ АМЕРИКИ РЕЙТИНГ ІМПОРТНИХ 

ТОВАРІВ тис.тон
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БОБИ 320

ПШЕНИЦЯ 40 730

КУКУРУДЗА 26 460

МОЛОКО 10 530

М’ЯСО 5 740

РИС 4 600

РІПАК  2 100

ПШЕНИЦЯ 23 350

БАНАНИ 5 980

СОРГО 3 090

КУРЯТИНА 2 030 ЯЧМІНЬ 1 370

ОВЕС 1 100КАРТОПЛЯ 1 430

БОБИ 1 130

СОЯ 5 220

ТОМАТИ 1 860



ЕКСПОРТНИЙ АНАЛІЗ
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УСПІШНА ЕКСПОРТНА ОПЕРАЦІЯ

Аналіз вимог законодавстваАналіз ринкуАналіз контрагентів
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ЕКСПОРТ ДО ЄС: 
КВОТИ ТА ЛІЦЕНЗІЇ

ЯК СКОРИСТАТИСЬ КВОТОЮ?

Визначення приналеж-
ності  товару до «прин-

ципу» Регламенту ЄС

ПЕРШИЙ ПРИЙШОВ - 
ПЕРШИЙ ОБСЛУГОВУЄТЬСЯ

СИСТЕМА ІМПОРТНИХ 
ЛІЦЕНЗІЙ

Товар: мед, цукор, карамель, 
глюкоза, фруктоза, крох-

маль, гриби, помідори, 
виноградний сік, часник...

Встиг подати митну 
декларацію - отримав квоту

(у разі наявності)

Подав заявку до ЄК - отри-
мав ліцензію та квоту 

(у разі наявності)

Товар: яловичина, свинина, 
м’ясо птиці, молоко, 

йогурти, вершкове масло, 
яйця, пшениця, ячмінь, 

кукурудза...



ОРГАНІЗАЦІЯ ЕКСПОРТНОЇ 
ОПЕРАЦІЇ
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ВДАЛА 
ЕКСПОРТНА 
ОПЕРАЦІЯ

УКЛАДЕННЯ ЕКСПОРТНИХ КОНТРАКТІВ 

ВИМОГИ ДО ЯКОСТІ ХАРЧОВОЇ ПРОДУКЦІЇ, ЯКА 
ІМПОРТУЄТЬСЯ В КРАЇНИ ЄС 

ФІНАНСОВІ ВЗАЄМОВІДНОСИНИ ПРИ ЗДІЙ-
СНЕННІ ЕКСПОРТНИХ ОПЕРЦІЙ

МЕХАНІЗМ РОЗРАХУНКІВ, ГАРАНТІЇ

ВИКОРИСТАННЯ НЕРЕЗИДЕНТНИХ КОМПАНІЙ

ОСОБЛИВОСТІ ОПОДАТКУВАННЯ ЕКСПОРТНИХ 
ОПЕРАЦІЙ СІЛЬСЬКОГОСПОДАРСЬКОЇ ПРОДУКЦІЇ

ТРАНСФЕРТНЕ ЦІНОУТВОРЕННЯ 

МИТНЕ ОФОРМЛЕННЯ
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ІСТОТНІ УМОВИ 
ЗОВНІШНЬОЕКОНОМІЧНОГО 
КОНТРАКТУ

Контракт

КонтрактКонтракт

Контракт

1. Місце підписання контракту
2. Дата підписання - момент виник-
нення прав та обов'язків
3. Предмет контракту
4. Ціна і порядок оплати
5. Умови поставки товару
6. Форс-мажор
7. Санкції
8. Порядок врегулювання суперечок

Контракт
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УМОВИ ПОСТАВКИ

EXW

Франко завод

FCA

Франко перевізник

FAS
Вільно вздовж борту 

судна

FOB

Вільно на борту

CFR

Вартість і фрахт 

CPT
Перевезення 
сплачено до... 

CIP
Перевезення і страху-

вання оплачені до... 

DAF
Поставка на кордоні

DES
Поставка з судна

DEQ
Поставка з причалу

DDU
Поставка без сплати 

мита
DDP

Поставка з оплатою 
мита

SIF
Вартість, страхування і 

фрахт

E

F

C

D

E F C D

Завод 
виробник

Перевізник Вздовж борту 
судна

На борту Кордон Прибуття Порт Місце 
призначення

Подальше 
призначення

Основний 
траснспорт

Витрати і ризики по навантаженню і перевезенню товару

Ризики і витрати по відвантаженню товару, якщо поставка здійснюється не в приміщенні продавцяВитрати і ризики по 
навантаженню несе продавець

Ризики і витрати Ризики і витрати

Ризики і витрати

Ризики і витрати (за винятком фрахту)

Ризики і витрати (за винятком фрахту)

Ризики і витрати (після передачі товару перевізнику)

Ризики і витрати (після передачі товару перевізнику)

Фрахт (в тому числі витрати при завантаженні з використан-
ням баржі і т.д., включеним до договору) витрати

Фрахт (в тому числі витрати при завантаженні з використан-
ням баржі і т.д., включеним до договору) витрати

Ризики і витрати

Ризики і витрати

Ризики і витрати

Ризики і витрати

Ризики і витрати

Ризики і витрати

Ризики і витрати

Ризики і витрати

Ризики і витрати (за винятком розвантаження)

Ризики і витрати (за винятком розвантаження)

Ex Work/Завод Free/Франко Carriage/Перевозка Delivered/Поставка Продавець Покупець

Інкотермс - 2010
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ВРЕГУЛЮВАННЯ СПОРІВ 

НАЦІОНАЛЬНИЙ СУД ОДНІЄЇ 
ЗІ СТОРІН АРБІТРАЖ

ПЕРЕВАГИ:
1. Значно менші витрати

НЕДОЛІКИ:
1. Більш тривалий розглад
2. Відкритий розглад
3. Приймають рішення, 
ґрунтуючись на практиці 
держави
4. Тривалий процес оскарження 
рішення

НЕДОЛІКИ:
1. Високі витрати

ПЕРЕВАГИ:
1. Сторони самостійно признача-
ють арбітра
2. За закритими дверима
3. Вібувається згідно з домовлені-
стю мсторін
4. Більш швидкий розгляд
5. Обмеження можливостей щодо 
оскарження

МЕТОДИ ВИРІШЕННЯ 
СПОРІВ



15

ВИМОГИ ДО ЯКОСТІ ПРОДУКТІВ 

GLOBAL GAP - овочі , фрукти, риба, м’ясо, молочні 
продукти

GMP+ - корми для тварин

IFOAM - міжнародна федерація органічного виробництва
 

HACCP - базова система управління безпекою хорчової продукції

BRC GLOBAL STANDART - FOOD IFS - стандарти для х/п, які застосо-
вуються в супермаркетах

JAS, NOP,NATURLAND, BIOSUISSE  - світові стандарти органічної 
продукції

STOP

STOP
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ФІНАНСОВІ ІНСТРУМЕНТИ

БАНКІВСЬКА ГАРАНТІЯ

ПередплатаІнкасоАкредитив

ІНКАСУЮЧИЙ 
БАНК

БАНК- 
РЕМІТЕНТ

ПРОДАВЕЦЬПОКУПЕЦЬ

10. Отримання товару

7. Платіж

4. Інкасове доручення та 
відправлення документів

2. Відправлення товару

1. Заключення договору

2. Клопотання про видачу 
гарантії

БАНК-
ГАРАНТ

БЕНЕФІЦІАР

ПРИНЦИПАЛ

I II

III

3. Випуск акредитиву

7. Відправлення документів

8. Платіж

2. Відправлення товару

1. Заключення договору

БАНК-
ЕМІТЕНТ

АВІЗУЮЧИЙ 
БАНК

ЕКСПОРТЕР 
ТОВАРУ

ІМПОРТЕР 
ТОВАРУ

ІМПОРТЕРЕКСПОРТЕР
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ВИКОРИСТАННЯ 
НЕРЕЗИДЕНТНИХ КОМПАНІЙ

Продаж по ринковій ціні
Заниження або завищення 

вартості товару

НЕРЕЗИДЕНТНА 
КОМПАНІЯ
(НА ПРИКЛАДІ КІПРУ)

ІМПОРТЕРЕКСПОРТЕР
(УКРАЇНА) 
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МИТНЕ ОФОРМЛЕННЯ ЕКСПОРТУ: 
ОСНОВНІ ФАКТИ

Перед тим, як почати експортні операції, підприємство має стати 
на облік на митниці за місцем реєстрації

Після реєстрації у митних органах, можна буде оформити вантаж 
(подати митну декларацію) на будь-якій митниці України

Підприємство може самостійно декларувати товари на митниці 
або ж доручити декларування митному брокеру

Основні документи, на які треба звернути увагу до митного 
оформлення:

зовнішньоекономічний контракт з нерезидентом

специфікації до контракту, рахунки-фактури

документи про походження товарів (сертифікати/декларації),
транспортні накладні (в залежності від виду транспорту)

документи, що засвідчують якісні характеристики товарів (сер-
тифікати відповідності, якості  тощо)

дозвільні документи від інших державних органів (залежно від типу 
товарів)

Крім митного, товари можуть підлягати і іншим видам контролю 
(санітарно-епідеміологічний, ветеринарний, фітосанітарний, 
екологічний тощо)

КИТАЙУКРАЇНА



ПРОЦЕС МИТНОГО 
ОФОРМЛЕННЯ (ЕКСПОРТ)

Митниця реєструє  
ВМД , перевіряє відо-
мості, зазначені  у 
поданих документах, і 
у разі відсутності 
зауважень оформлює 
ВМД (дозволяє виве-
зення)

Митниця надає 
підтвердження фак-
тичного вивезення 
товару 

ФАКТИЧНЕ 
ВИВЕЗЕННЯ

Вантаж може бути 
ще раз перевірено (як 
митницею, так і 
іншими кконтролюю-
чими службами) у 
пункті пропуску на 
кордоні

КОНТРОЛЬ НА 
КОРДОНІ 

Після оформлення 
експортної ВМД, 
вантаж перевозиться 
під митним контро-
лем до митниці на 
кордоні у термін, 
встановлений мит-
ницею відправлення

ПЕРЕВЕЗЕННЯ ПІД 
МИТНИМ КОНТРОЛЕМ

При відправлені ван-
тажу на експорт, 
експортер (його 
митний брокер) подає 
митниці за місцем 
відправлення ВМД 
разом із пакетом 
документів. Перед 
поданням ВМД, 
мають бути отри-
мані всі дозвільні 
документи на 
експорт (перелік 
залежить від товару)

ПОДАННЯ ВМД НА 
ЕКСПОРТ

19
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АЛГОРИТМ ЕКСПОРТУ

ЕКСПОРТ

1
3

5

7
9

2

4

6

8

Вивчення місцевого ринку 
товарів та потреб споживачів

Підготовка товарів до
експорту

Поставка

Пошук покупця та дослідження 
його ділової репутації

Визначення якісних 
характеристик товару

Узгодження конкретних 
умов поставки 

Податкове планування та плану-
вання фінансових наслідків 

Підписання контракту

Вивчення макроекономічних показників 
та визначення країни експорту
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